
PLAN DE NEGOCIOS 
RESUMEN 

 
La siguiente lista puede servir para asegurar que se cubren todos los puntos importantes en el 
resumen.  Esta lista es sólo una sugerencia y cada negocio puede requerir que se enfaticen puntos 
distintos.  En ese caso, debes asegurarte que los incluyes. 
 

 DESCRIPCION DEL NEGOCIO 
 Estructura legal del negocio 

 Sociedad 
 Sociedad especial 
 Corporación 
 En carácter personal 

 ¿Negocio de comercio, producción o servicios? 
 ¿Cuál es el producto? 
 ¿Es un nuevo negocio, la adquisición de un negocio en marcha o una ampliación? 
 ¿Por qué será rentable el negocio? 
 ¿Cuándo comienza el negocio? 
 ¿Se afecta el negocio por temporadas? 
 ¿Qué has aprendido sobre el negocio? 

 EL MERCADO 
 Define el mercado 
 ¿Cómo vas a satisfacer las necesidades del mercado? 
 ¿Cómo lograrás atraer y mantener tu porción del mercado? 
 ¿Cómo vas a fijar el precio de tu producto? 

 COMPETENCIA 
 ¿Quiénes son los competidores más cercanos? 
 ¿Cómo es su negocio? 
 ¿Qué has aprendido sobre cómo ellos operan su negocio? 

 LOCALIZACION DEL NEGOCIO 
 ¿Qué tipo de local o edificio necesitarás? 
 ¿Por qué es deseable esta área o ese local? 
 Resaltar cualquier cambio demográfico o de zonificación en el área. 

 GERENCIA 
 ¿Cómo te ayudará tu experiencia en este negocio? 
 ¿Quiénes componen el equipo gerencial? 
 ¿Cuáles son y cómo se establecieron las responsabilidades de cada miembro del equipo? 
 ¿Qué recursos adicionales hay disponibles para ayudar a administrar el negocio? 

 Contador 
 Abogado 
 Vendedor o corredor de seguros 
 Banquero y otros. 

 EMPLEADOS 
 Plan de capacitación del personal. 
 ¿Cómo se compensará al personal? 
 ¿Qué necesidades de personal has identificado?  ¿Qué necesidades anticipas en 5 años? 

 SOLICITUD Y EFECTO ESPERADO DEL PRESTAMO O INVERSION 
 ¿En qué forma ayudará a hacer más rentable el negocio? 
 ¿Conviene más comprar o arrendar? 
 ¿Necesitas este dinero? 

 Procedimiento para decidir 
 Planificación sobre el préstamo 

 ¿Cómo se utilizarán los fondos? 


